OHAUS-KONZEPT

FahrzeuglUbergabe Gluckliche Glluckliche
im Autohaus Kunden Verkaufer

Lukrative Margen flr das Autohaus

X o dhddre Kunden lieben es




WAXOYL AG Mit diesemKonzept sind Sie immer einen Schritt voraus

Die ZUSATZLICHE DIENSTLEISTUNG
fur lhre KUNDEN

DER LANGZEITSCHU

fur FARBENnd GLAN4ler Fahrzeuge

Wird demKUNDEMNchon beimERWERBeines Fahrzeuge
von demVERKAUFERitangeboten und mitverkauft

DAS NEUE KONZERS
NUR FUR AUTOHAUS I

= fir alle NEUWAGEN
m) fiir alle GEBRAUCHTWAGEN

Die Karosserie Langzeitversiegelung
mit der Waxoyl Garantie ;

DAMIT IHRE FAHRZEUGE SEHR LANGE WIE NEU A s




WAXOYL AG Nur zufriedene Kunden kommen gerne wieder

Cap cpee

DIE VORTEILE DES WAXKIYNZEPT FUR IHRE KUNDE

WAXOYL 100 PLUS SCHUTZT DAUERHAFT DIE KAROSSERIE GEGEN EXTERNE BELASTUN
UV-Strahlenfilter¢ Sauren Regen Flugrost- Matsch¢ Streusalz Luftverschmutzungen

S0, WAXOYL 100 PLUS ERLEICHTET WESENTLICH DAS ENTFERNEN VON
— Vogelkot - Insektenreste¢ Baumharz und weitere Umwelteinflisse

Cap cpve

KEIN NACHTRAGLICHES POLIEREN ODER WACHSEN DES FAHRZEUGES MEHR NOTWENDIG
Durch die SCHUTZSCHICHT der Waxoyl Versiegelung wird ein aufwendiges Polieren oder der
Gang zu einem professionellen Aufbereiter komplett Gberfllssig

WAXOYL 100 PLUS verleint der Lackschicht des Fahrzeuges eine '
unverletzlicheund dauerhafteHOCHGLANSCHUTZSCHICHT

LangfristigNEUWERTIGES AUSSEHE®BInen deutlich hoheren Wiederverkaufswert
P EinfacheNACHFOLGEPFLE@GEersteht mehr alsLO0 Autowaschem«
L Bewahrt viele Jahre seineRIEFENGLANIAd seineFARBFRISCHE
Verhindert schnellelGEBRAUCHSSPURIEN kleineMIKROKRATZER
Die OBERFLACHEd fiihlbar GLATTiInd GESCHMEIDIG

= mit 3 Jahre GARANTIE auf den NEUWAGEN
= Mmit 2 Jahre GARANTIE auf den GEBRAUCHT




WAXOYL AG Rechnen Sie mit uns

Kleines FahrzeuQEERLKUEECIRIAUECI U  Mittleres Fahrzeug

+ Y M (@R KUDENPREISE Y H N

inkl. MwSt.

inkl. MwSt.

Die Nettokalkulation fir Ihr Autohaus

M C T 2 H Olhr Nettoverkaufspreis an den Kunden H J1 (bZ H €
-0 02 1 N dhr Einkaufspreis bei WAXOYL 0 pZnn ¢
-H 1 2 1 N €Provision fir lhren Verk&ufer -Hp2nn
MYy 2 #=oGewgnpro Fahrzeug= M p 2 H M
(ohne Arbeitszeit)
\ Als Arbeitszeit fir das Auftragen werden durchschnittlich 30 Minuten benétigt /

I£|_|S_WISS QUALITY




WAXOYL AG Rechnen Sie mit uns

Cap cpee

IO == lwdl]  Wir empfehlen, Sie entscheiden | pREMIUMFAHRZEU

+ Y H (ogRrKUDENPREISTE Y 0 0 (

inkl. MwSt.

inkl. MwSt.

Die Nettokalkulation fir Ihr Autohaus

H P M2 H clhr Nettoverkaufspreis an den Kunden O O P 2.0 €
-0 P2 N N1 dhrEinkaufspreis bei WAXOYL opZnn €
-0 N1 2 N N €Provision fiir lhren Verkaufer -nn2nn €

MY H 2 #=cGewgnpro Fahrzeug=> H p Cc 2 @ /I

(ohne Arbeitszeit)

\ Als Arbeitszeit fur das Auftragen werden durchschnittlich 30 Minuten bendtigt /

I£|_|S_WISS QUALITY




WAXOYL AG

Die Fachpresse spricht von und tber uns

-~

-

Sebastian Melster {IL)
und Sascha Lenzen (2. v.
11} von der Ruhrdeich-

kiz-betr

gruppe schatzen den
engen Draht zu Axel
Schuiz (2. v. re) und
Ciauge Knaebel (re) von
waxoyl

QQQYESSIO%

W1 T05 MANAGEMENT &HANDEL ~—————

e

ZUSATZGESCHAFT

<l‘,‘ngSSIo,.Q(

Cap cpee

UAIT 4R FABRZEUG LANGFRISTIE =
wie NEU AUSSIERT .

@ &

WAXOYL 100 PLUS
DIE LANGZEITVERSIEGELUNG

TSN AL e en MEAMAY
2SN AL 3 s RN ATV O

Dewiciticsrm erkile e NSIL 100 PUS T
8 By s et o ot
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Glanzende Ertragschance

Mit einer selbst aufgetragenen Zweiphasenversiegelung auf Polymerbasis knnen Au-
tohduser die Brillanz der Kundenfahrzeuge bis zu drel Jahre lang erhalten - und zu-
sétzlichen Umsatz generieren. Die Ruhrdeichgruppe ist vom Konzept tiberzeugt.

nn es um die Pllege des el-

genen Autos geht, scheuen

die Deutschen weder Mthe

noch Kosten: Set vielen Jahren werden

1n Deutschland 250 Millionen Euro mit

Autopflegemitteln umgesetzt, die mehr

als 2,500 Waschanlagen in Deutsch-
land erwirtschaften 1,24 Milliard

Gebrauci gens soll Im Autoh
bleiben: ;Wir bleten den Handelsun-
ternehmen mit unserer Versiegelung
etne attraktive Moglichkelt, zusitzliche
Ertrége zu generleren’, betont er.

Als Dienstielstung verkauft
Das Gesch dell tst so stmpel

Euro. Immer tfter gonnen sich dte Au-
b elne K ih

wie clever: Waxoyl llefert den Autohdu-

far thr Fahrzeug oder entschetden slclnl
far etne Verstegelung. De Krux fir die

sern eine Zweiph ung, die

auf Polymertechntk basle:L Etnmal
aufgetragen, garantiert der

das Produkt an die Kunden verkaufen,
sondern die Dienstletstung:  Ein End-
kunde kann unsere Versiegelung weder
online noch in elnem Geschift kaufen’,
versichert Claude Knaebel. In den
knapp dret Jahren, in denen die Verste-
gelung tn Deutschland angeboten
wird, konnte er schon zahlreiche Kfz-
Betrtebe davon ttherzeugen. Zum Kun-
denkrels gehtiren kleine Autohduser
g wie groie Mehrmarkenhand-

ler, betsplek 1se die AVAG, sowile

AutohBuser Ist: Ste partizip daran
nur ganz am Rande. Wer etne Politur
oder etne Verstegelung kauft, tut dasin
aller Regel im Baumarkt oder tm Inter-
netund legt dann selbst Hand an. Eine
Tatsache, die Claude Knaebel, Ver-
kaufsleiter Deutschland der Firma
Waxoyl (www.waxoyl.com), nicht ver-
steht. Seine Devise lautet: Das Geld far
dte Pllege des verkauften Neu- oder

list, dass etn Ni gen dret

PSA-Niederl

Jahre lang die Farbbrillanz und den
Glanz etnes frisch produzierten Fahr-
zeugs behalt und vor externen Belas-
tungen geschitzt 1st, wie UV-Strahlen,
Flugrost oder Streusalz. Far Gebraucht-
wagen gibt es eine zwelj3hrige Garan-
tle.

Die Besonderhelt am Waxoyl-Kon-
zept ist, dass die Betriebe nicht etwa

Auch dte Duisburger Ruhrdeich-
gruppe bietet die Versiegelung selt
knapp etnem Jahr an thren zwolf
Standorten an:  Anfangs waren wir
schon etwas skeptisch, wetl es ja gent-
gend Polituren auf dem Markt gibt.
Doch nachdem wir das Produkt am
Auto unseres Geschifisfidhrers getestet
und uns das Konzept dahinter ndher-



